
LA MAISON
Nous sommes Norki, une Haute Maison de Décoration 
française. En combinant innovation et savoir-faire 
d’excellence, nous développons et créons des pièces 
uniques : tapis, mobilier, mobilier vintage, plaids  
et coussins.

La Maison Norki a été créée en 2010 à Strasbourg, avant 
de déménager en 2013 dans la petite ville viticole de 
Rosheim puis en 2024 à Molsheim. Au fil des années,  
Norki a acquis une réputation grâce à la qualité de ses 
produits, son savoir-faire singulier ainsi que sa fabrication 
française. Aujourd’hui reconnue à l’international, la Maison 
Norki est présente dans les plus beaux hôtels, restaurants, 
boutiques et appartements à travers le monde.

MISSIONS
Poste en lien direct avec la direction de l’entreprise, 
Votre mission consistera plus particulièrement à :

-  �Identifier les sociétés cibles – architectes d’intérieur, 
constructeurs, promoteurs – , puis les personnes clefs 
en charge des projets de décoration d’intérieur

-  �Contacter les prospects ciblés par mail puis par 
téléphone

-  �Organiser des rdv en présentiel afin de présenter  
notre savoir-faire et notre société

-  �Assurer la mise en place des partenariats et suivre  
le bon déroulement des commandes

-  �Rester en contact avec les entreprises partenaires, 
animer, développer et fidéliser le réseau

-  �Récolter et analyser les besoins des clients,  
afin d’affiner la stratégie et les objectifs commerciaux

-  �Secteur – petit export européen – Autriche, 
Allemagne, Suisse, Italie, UK, Belgique

Vous ferez partie intégrante de l’équipe, vous partagerez 
vos idées et contribuerez largement à faire avancer  
notre Maison.

PROFIL RECHERCHÉ 
Bac +3/5 – École de Commerce 
Permis/certification : Permis B (Requis) 
Français / Anglais / Allemand indispensables

Vos compétences :

-  �Marketing / Mercatique

-  �Techniques commerciales

-  �Techniques de communication

-  �Gestion de projet

-  �Goût du challenge

-  �Capacité à gérer les priorités

- Capacité à travailler en équipe

- Esprit d’analyse

- Capacité à prendre des initiatives

- �Microsoft Excel - Microsoft Word -  
Microsoft PowerPoint

POSTE ET SALAIRE
Stage 6 mois 
Salaire selon réglementation en vigueur

TEMPS DE TRAVAIL
39h/semaine

LOCALISATION
Société Norki
40 route Écospace 
67120 MOLSHEIM

POUR POSTULER
Si vous êtes intéressé·e, merci d’envoyer votre candidature 
à l’adresse suivante : info@norki.com
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